[bookmark: _GoBack]公司简介：安徽库仑环境科技有限公司
安徽库仑环境科技有限公司成立于2016年，是国内领先的室内空气净化防护系统及防霾窗解决方案的研发和生产商。通过持续的创新，库仑致力于为家庭、行业用户提供性能最强、体验最佳的革命性室内防霾除霾产品和解决方案。
库仑研发总部位于安徽合肥国家高新技术产业开发区，为中国科技大学先进研究院的重点孵化单位。公司是集研发、生产、销售防霾窗于为一体的科技型企业，拥有防霾技术领域的3项发明专利和6项实用新型专利。
针对近年来国内雾霾频发现状，库仑响应国家号召，积极投资于防霾窗研制事业，历时二年半，转化了深圳中粤电子技术研究所“基于静电场失衡对空中悬浮带电颗粒单引单斥技术”在防霾窗领域的应用，完美实现了通过一扇纱窗，即可使室内灰霾被吸引排出室外，室外灰霾被隔离于室外。
技术转化历程中，库仑与中国科学技术大学研究员、博士生导师--高琛教授和团队，以及台湾大学郑日新博士团队紧密合作，突破了导静电纱网及防霾纱窗的整体工艺设计，使本公司核心技术达到国际前沿。
飞速发展中的库仑，邀您合作共赢。



招聘职位：

高级电子工程师(截止5月12日)

岗位职责:
1、负责传感器产品电子部件的硬件方案设计、开发，原型机验证和产品导入；
2、负责产品电路的可靠性，可测试性，可制造性评估、评审；
3、负责产品电路关键元器件的评估认证；
4、负责产品电路设计、验证和生产测试文档的评审、归档；
5、负责产品的失效分析、以及提高良率；
6、负责产品相关的测试开发。

任职要求：
1、大专以上学历，自动化、电子信息工程等相关专业出身，5年以上相关工作经验；
2、精通常用电子元器件，熟悉常用的线路分析；
3、对于电路设计、自动化控制和静电除尘处理方面有经验；
4、能有较强的判断能力和良好的沟通学习能力；
5、工作心态好，有一定抗压力，工作协调能力强。

薪资福利：五险一金  交通补贴  餐饮补贴  通讯补贴   绩效奖金  年终奖金  法定假日

薪资面议
工作时间：每周5.5个工作日，8：30-12：00，14：00-18：00。
联系人 ：杜女士  联系电话：13865512335   邮箱：1098387031@qq.com


生产总监助理(截止4月30日)

岗位职责：
1、协助生产总监进行产能分析，提交应急方案；
2、配合生产总监与代工厂协调生产计划的制定及过程控制；
3、配合生产总监进行生产过程协调；
4、协助生产总监组织新产品试制；
5、协助生产总监进行生产组织方式优化及提升；
6、配合生产总监进行交货期异常反应处理；
7、配合其他部门前期开发不到位及质量问题等引发的重大生产异常的协调处理；
8、配合生产部工艺资料的收集和管理，及时提出建议性优化方案；
9、监督代工厂的安全制度坚持情况；
10、监督、优化代工厂设备、设施、能源，降低生产成本；
11、监督、优化生产工序，降低生产成本。

任职要求：
1、电子工程或工商管理等相关专业大专以上学历（含大专）；
2、了解电子电路技术，有门窗生产管理经验的优先；
3、3年以上工作经验；
4、具有较好的组织和沟通能力；事业心和责任心强；
5、有驾驶经验优先。

薪资福利：五险一金  交通补贴  餐饮补贴  通讯补贴   绩效奖金  年终奖金  法定假日

薪资面议
工作时间：每周5.5个工作日，8：30-12：00，14：00-18：00。
联系人 ：杜女士  联系电话：13865512335   邮箱：1098387031@qq.com



质量管理员(截止5月12日)

岗位职责：
1、对所有出厂产品进行抽检，确保产品合格率；
2、对所有生产过程中所有影响产品质量的工序提出建议方案；
3、对所有原料入库进行抽检，确保原料合格入库；
4、负责用料管理及异常追踪与改善。

任职要求：
1、大专及以上学历，3年以上制造业相同岗位工作经验；
2、具有较强的分析问题、处理问题能力；
3、良好的沟通及协调能力，热爱质量控制工作，工作严谨、细致；
4、有驾驶经验优先。

薪资福利：五险一金  交通补贴  餐饮补贴  通讯补贴   绩效奖金  年终奖金  法定假日

薪资面议
工作时间：每周5.5个工作日，8：30-12：00，14：00-18：00。
联系人 ：杜女士  联系电话：13865512335   邮箱：1098387031@qq.com



客服主管(截止5月12日)

岗位职责：
1、带领客服团队做好日常网络营销及客户服务工作（主要售前咨询售后服务工作）；
2、完成对客服现场管理等工作，并能对工作中出现的问题提出优化改进方案；
3、对客服团队人员进行培训、引导及管理，并制定合理的客服流程及管理制度；
4、对客服人员的工作进度及心态进行跟踪、反馈、管理。  

任职要求：
1、有一体化窗、门窗结构技术背景；
2、3年以上销售类客服经验，能够轻松应对各类客户；
3、具有一定的团队管理经验，带领客服团队共同进步；
4、喜欢通过网络形式进行各种交流与沟通；
5、富有很强的耐心及抗压能力，并能引导客户，准确把握客户的心理；
6、拥有团队协作意识，能合理提出发展建议，与团队成员共同发展进步。

薪资福利：五险一金  交通补贴  餐饮补贴  通讯补贴   绩效奖金  年终奖金  法定假日

薪资面议
工作时间：每周5.5个工作日，8：30-12：00，14：00-18：00。
联系人 ：杜女士  联系电话：13865512335   邮箱：1098387031@qq.com




新媒体运营专员(截止4月30日)

岗位职责：
1、负责管理品牌新媒体阵地，包括微博、微信等品牌官方账号的运营和内容撰写；
2、认真实施微博、微信、社区、论坛等口碑传播方案；
3、即时掌握新闻热点话题、迅速根据当下热点借势宣传；
4、引导并解答粉丝提出的相关问题，跟踪微博/微信运营效果采集分析数据，并进行阶段性的总结分析及报告；
5、能有效与创意、策划、设计人员积极沟通，有效完成部门的各项工作；
6、领导安排的其他事宜。

任职要求：
1、编辑、出版、新闻、中文、计算机等相关专业大专或以上学历；
2、一年以上新媒体或社会化媒体营销相关工作经验，有成功案例；
3、热爱移动互联网，对网络和社会热点有敏锐的嗅觉；
4、具备一定的活动组织能力；
5、服务品牌，具有广告、交互媒体、垂直媒体内容编辑从业经验者优先；
6、同时具有APP运营推广经验者优先。

薪资福利：五险一金  交通补贴  餐饮补贴  通讯补贴   绩效奖金  年终奖金  法定假日

薪资面议
工作时间：每周5.5个工作日，8：30-12：00，14：00-18：00。
联系人 ：杜女士  联系电话：13865512335   邮箱：1098387031@qq.com



活动策划专员(截止4月30日)

岗位职责：
1、根据公司需求进行线上线下活动策划，活动相关方的对接与筹备；
2、根据市场策略，配合团队及区域，完成相关市场活动的策划、包装和执行；
3、负责活动执行的跟进，保证活动顺利、有效执行；
4、负责活动效果分析及优化，每次活动结束以后，进行相关分析及总结；并不断的提供活动效果；
5、负责根据公司、平台特色结合时下热点、爆点，进行宣传和营销。

任职资格：
1.教育背景：大专以上学历，广告学、新闻传播学类、语言文学或营销管理类等相关专业； 
2.工作经验：1年以上同类工作经验，具备初步推广策略报告等文案写作经验及策划方案口头表达经验；
3.专业知识：策划、营销、推广、渠道、活动等相关专业知识；
4.专业技能：良好的沟通、协调能力，组织能力，报告撰写能力；
5.基本素质：稳重、耐心、自信乐观、独立、持久、主动承担工作。

薪资福利：五险一金  交通补贴  餐饮补贴  通讯补贴   绩效奖金  年终奖金  法定假日

薪资面议
工作时间：每周5.5个工作日，8：30-12：00，14：00-18：00。
联系人 ：杜女士  联系电话：13865512335   邮箱：1098387031@qq.com



财务经理(截止4月25日)

岗位职责：
1、根据公司战略，制订年度财务预算和管理目标，对目标进行分解；
2、负责财务制度的制订、宣贯与财务工作流程的监督执行；
3、负责公司全面的资金调配，成本核算、会计核算和财务分析；
4、负责资金、资产的管理工作，定期组织库存盘点；
5、负责编制各类财务报表；
6、负责监控可能会对公司造成经济损失的重大经济活动；
7、负责完成上级安排的其他工作。

任职资格：
1、30-45岁，性别不限；
2、财会、金融、经济、管理等相关专业大专以上学历，有注册会计师资格者优先；
3、五年以上财务管理或三年以上同等管理岗位工作经验；
4、熟悉国家金融政策、企业财务制度及流程、会计电算化，精通相关财税法律法规；
5、较强的成本管理、风险控制和财务分析的能力；
6、良好的组织、协调、沟通能力，和团队协作精神，能承受较大工作压力。

薪资福利：五险一金  交通补贴  餐饮补贴  通讯补贴   绩效奖金  年终奖金  法定假日

薪资面议
工作时间：每周5.5个工作日，8：30-12：00，14：00-18：00。
联系人 ：杜女士  联系电话：13865512335   邮箱：1098387031@qq.com



销售部经理(截止5月20日)

岗位职责：
1、负责销售部行政管理，组织协调销售部各项日常工作；
2、负责销售部工作时间、人员安排，管理、监督销售部工作纪律；
3、负责业务员工作行为，形象规范管理；
4、负责工作环境卫生监督、管理；
5、 负责销售部销售业务管理：
（1） 定各阶段销售目标，根据市场状况及时调整销售策略及销控计划，策划组织实施各项销售工作。
（2） 组织安排销售动态分析，分析项目的市尝广告、客户等回馈信息，为公司决策提供依据。
（3） 定期组织安排市场调查与分析，提出市场调查报告，全面掌握市场情况，为公司经营决策提供依据。
（4） 协调配合业务员与客户的谈判，监督接待、谈判签约等销售进程，促进成交，审核合同条款。
（5） 组织每周销售例会，总结销售情况。
（6） 负责组织业务培训及考核。
（7） 制定并组织销售业务流程、监督实施。
（8） 制定并组织填写各类销售统计报表，监督建立客户档案管理。
（9） 处理各种突发事件，完成公司交办的其他工作任务。
6、做结佣函，每月统计销售人员佣金、工资情况，列明细表。

任职资格
1、专科以上学历，营销、管理类专业；
2、吃苦耐劳，良好的抗压力，有明确的职业规划；
3、5年以上销售管理经验，3年以上一体窗行业销售管理经验优先，熟悉销售管理模式；
4、具有一定的行业人脉，一定的社会资源优先；
5、具有较强的团队协作精神和职业操守。

薪资福利：五险一金  交通补贴  餐饮补贴  通讯补贴   绩效奖金  年终奖金  法定假日

薪资面议
工作时间：每周5.5个工作日，8：30-12：00，14：00-18：00。
联系人 ：杜女士  联系电话：13865512335   邮箱：1098387031@qq.com

